
『決算診断提案書』で
顧問先サービスに付加価値を！

香川県高松市サンポート2-1
高松シンボルタワー５Ｆ ℡.087-825-5000

★JR線・京王（新）線・小田急線・東京メトロ丸の内線・都営
地下鉄新宿線・大江戸線『新宿駅（西口）』より徒歩5分。

■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■■

※複数名でお申し込みの場合は、お手数ですが本ご案内状をコピーの上、お一人様ずつお申し込み下さい。
※参加お申し込みいただいた方には、当日までに「受講票」をFAXでお送りします。当日ご持参の上、受付にてご提示下さい。

新規顧問先獲得のための営業手法セミナー申込書 ＦＡＸ：087-833-1164
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“決算診断”を活用した

顧問先獲得のための新 規 営 業 手法

２０１１年 ７月２０日（水）

開催日時・会場のご案内

サンポートホール高松 第５３会議室

１３:３０～１６:３０ （受付：１３：００～）

先着10名様限定!!
※1事務所２名様までとさせていただきます。

社長と
コミュニ

ケー

ション
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傾向にあ
る

お客様一人一人の顔がわかる会計事務所本来のスタイルとは、会計事務所と顧問先「一対一」のもの。
満足と感動は、個人同士の繋がりやコミュニケーションから生まれていました。今は、インターネット

の普及による低コスト体制によって、顧問先との関係が希薄になっているのではないでしょうか。

会計事務所の一番の強みは経営者と直接、大事で肝心な話が出来る
ことであり、フェイスツーフェイスの発想が大切です。

月次会計であろうと、自計化であろうと、顧問先訪問や現場の中で

経営者と対話できる事務所体制が重要なのです。

少しでも“物足りなさ”や“不安”を感じたら・・・。

事務所経営のヒントが見つかるセミナーです！
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事務所の武器

が見えない

顧問先の満足度が気になる

ヒントヒントヒントヒント！！！！

既存既存既存既存のののの顧問先満足度顧問先満足度顧問先満足度顧問先満足度をををを向上向上向上向上させさせさせさせ、、、、
新規顧問先新規顧問先新規顧問先新規顧問先をををを獲得獲得獲得獲得するためのノウハウをごするためのノウハウをごするためのノウハウをごするためのノウハウをご紹介紹介紹介紹介しますしますしますします

------ ご記入いただく情報について -----

ご記入いただくお客様の個人情報は、当イベントの受付にあたり名簿作成を行いお客様への対応を
する上で必要なものです。お申し込みいただいた個人情報につきましては、セミナー講師、協賛各社
および業務委託先へ提供する場合があります。また、お預かりした情報は、今後の各種イベント、セ
ミナーのご案内や当社および協賛各社からの製品情報のご案内に、利用させていただくことがありま
す。ご案内が不要なお客様は、当社にご連絡をいただければ電子メール、ＤＭなどの送信発送を中
止いたします。当社では、記入していただいた情報を当社個人情報保護方針に則り適切に管理し、
お客様の承諾なく上記以外の第三者に開示・提供することはありません。
当社の個人情報保護に関するお問い合わせは、「個人情報お問い合わせ窓口」にお願いいたします。
電話：03-5361-7011(平日9：00～12：00、13：00～17：00受付) FAX：03-5360-3430

Email：priv@mjs.co.jp 当社セキュリティポリシー：ttp://www.mjs.co.jp/securitypolicy/index.html

担当：米田 まで

◎お問い合わせは…

〒760-0018 香川県高松市天神前10-12 香川天神前ビル8Ｆ

TEL ： 087-833-1154 FAX ： 087-833-1164

参加
無料

高松支社


